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Введение
С развитием финансовых отношений и 

ускорением движения капитала увеличивается 
разнообразие финансовых и инвестиционных 
инструментов. Они становятся все более слож­
ными, в результате чего обостряется проблема 

• налоговой квалификации выплат акционерам 
(участникам) за счет распределения чистой или 
накопленной прибыли, возврата части уставного 
(складочного) или добавочного капитала, пере­
дачи им бонусных акций самой организации или 
акций дочерних компаний, образовавшихся при 
реорганизации бизнеса. Проблема состоит в 
определении того, в какой степени подобные 
операции составляют распределение дивиден­
дов, а в какой степени - выплату иных видов 
доходов. Разграничить их довольно сложно.

Для целей налогообложения дивиденды 
определены как «любой доход, полученный 
акционером (участником) от организации при 
распределении прибыли, оставшейся после на­
логообложения ..., по принадлежащим акционе­
ру (участнику) акциям (долям) пропорционально 
долям акционеров (участников) в уставном 
(складочном) капитале этой организации»1. В 
этом определении можно выделить 3 элемента.

Во-первых, дивиденды представляют собой 
доходы, получаемые исключительно акционера­
ми (участниками) по принадлежащим им акциям 
(долям).__________
1 Пункт 1 ст. 43 НК РФ.

Во-вторых, они выплачиваются только из 
чистой прибыли, в том числе прибыли прошлых 
налоговых периодов, если такой порядок за­
креплен в Уставе организации, потому что по 
своей экономической природе чистая прибыль 
и нераспределенная прибыль тождественны, 
что исключает различный режим налогообло­
жения в зависимости от отчетного (налогового) 
периода.

В-третьих, распределение прибыли акцио­
нерам (участникам) должно происходить про­
порционально их долям в уставном (складоч­
ном) капитале.

Хотя на первый взгляд все три элемента 
достаточно логичны, необходимо изучить, как 
они накладываются на существующую прак­
тику выплаты дивидендов не только в России, 
но и в трансграничных ситуациях. Кроме того, 
нужно критически проанализировать практику 
зарубежных стран для выявления вариативных 
характерных черт дивидендов и целесообразно­
сти корректировки определения в ст. 43 НК РФ. 
Зарубежная практика в данном случае имеет 
прикладное значение для российских налого­
плательщиков и налоговых органов, потому что 
согласно абз. 2 п. 1 ст. 43 НК РФ «к дивидендам 
также относятся любые доходы, получаемые 
из источников за пределами Российской Фе­
дерации, относящиеся к дивидендам в соот­
ветствии с законодательствами иностранных 
государств». Аналогичный подход используется



и в ст. 10 Модельной конвенции ОЭСР по на­
логам на доход и капитал (далее - МК ОЭСР) 
[1,С(10)-1].

Источник выплаты дивидендов
Первая вариативная черта дивидендов вы­

текает из различий в допустимых источниках 
выплаты дивидендов: только из чистой (не­
распределенной) прибыли, либо из любых ис­
точников. Согласно п. 28 официальных коммен­
тариев к ст. 10 МКОЭСР [1, р. 10-13] и Типовой 
конвенции ООН об избежании двойного нало­
гообложения в отношениях между развитыми 
и развивающимися странами (далее - ТК ООН) 
[2, р. 322-324], понятие «дивиденды» включает 
не только распределение прибыли, но и другие 
доходы, полученные акционером (участником).

В НК РФ, напротив, закреплено узкое пони­
мание источника выплаты дивидендов - только 
из чистой (нераспределенной) прибыли, не­
смотря на то что на практике дивиденды также 
могут выплачиваться и из других источников.

В зарубежных странах можно выделить два 
принципиальных подхода к определению поня­
тия «дивиденды» для целей налогообложения.

Согласно узкому подходу, дивидендами мо­
гут считаться только выплаты акционерам из 
чистой или нераспределенной прибыли. При 
этом прибыль может определяться не по дан­
ным бухгалтерского учета и финансовой отчет­
ности, а исходя из налогооблагаемого дохода, 
чтобы исключить возможность распределения 
в качестве дивидендов прибыли, которая была 
освобождена от корпоративного налога или об­
лагалась по пониженным ставкам. Кроме Рос­
сии, такой подход используется в Австралии [3, 
р. 470-471], Бразилии [4, р. 241], США (ст. 23, 
24 [5]) и Японии (ст. 24, 25 [6]). Так, в США для 
целей налогообложения дивидендами призна­
ется распределение «поступлений и прибыли» 
(earnings and profits) корпорации, под которыми 
понимается ее налогооблагаемый доход с ря­
дом модификаций (§ 316 [7], 1.312-6-1.312.15 
[8]). Например, в состав «поступлений и при­
были» включаются налоговые преференции и 
вычеты, сокращающие налоговую базу по кор­
поративному налогу.

При этом выплаты акционерам (участникам) 
из иных источников могут:

- рассматриваться как иные налогооблага­
емые виды доходов, в том числе как при­
рост капитала (например, в Японии (ст. 23, 
24 [5]; ст. 24, 25 [6]);

- сокращать «налоговую» стоимость вклада 
в капитал организации, а сверх него пред­
ставлять собой прибыль от выбытия акций 
(например, в США).

Более распространен широкий подход, со­
гласно которому дивидендами могут считаться 
любые выплаты акционерам независимо от 
источника их выплаты. Так, в Китае использу­
ется широкое понятие «выгоды от инвестиций 
в акционерный капитал», в которые входят ди­
виденды и распределение прибыли (ст. 6(4) [9]; 
ст. 17 [10]). В Индии, Нидерландах и Швеции 
любая полученная акционером экономическая 
выгода также облагается налогами как диви­
денды, независимо от финансовых результатов 
корпорации [3, р. 470-472]. Если корпорация, 
не имея текущей прибыли, распределяет из­
лишки капитала в ожидании будущей прибыли, 
то эти выплаты будут облагаться налогом как 
дивиденды, несмотря на отсутствие доходов.

В некоторых странах, напротив, дивиденда­
ми считаются выплаты из любых источников, 
но только если они не приводят к сокращению 
капитала или чистых активов компании (Кана­
да [3, р. 469-470], Новая Зеландия (разд. YA1 
[11]), Франция [3, р. 471] и ЮАР (разд.1 [12]). 
Как правило, это связано с ограничениями на 
выплату дивидендов по корпоративному праву. 
Так, в Великобритании в налоговом и корпо­
ративном праве вместо дивидендов использу­
ется более широкое понятие «распределения» 
(distributions). В корпоративном праве под ними 
понимаются распределения активов компании 
в денежной и натуральной форме, источником 
которых является только накопленная прибыль 
(если она ранее не была получена путём распре­
деления или капитализации) за вычетом нако­
пленных реализованных убытков (разд. 829(1), 
830 [13]). Для целей налогообложения понятие 
«распределения» шире (разд. 1000(1) [14]) и 
включает элементы, не считающиеся дивиден-



дами по корпоративному праву [15]. В таком 
случае не важно, есть ли у компании чистая 
прибыль. Тем не менее возврат капитала не 
подлежит налогообложению как распределение 
прибыли даже при наличии прироста капитала 
[3, р. 473].

Пропорциональность распределения 
дивидендов

Вторая вариативная черта дивидендов свя­
зана с порядком их распределения. Существует 
три принципиальных подхода к решению данной 
проблемы.

В большинстве стран используется широкий 
подход, согласно которому дивидендами для 
целей налогообложения признаются любые 
распределения в пользу акционеров (участ­
ников), в том числе непропорциональные: 
Австралия (разд. 6(1) [16]); Великобритания 
(разд. 829; 33, разд. 1000 [13]); Канада (разд. 
15(1) [17]); США (§ 316 [7]). Так, в США под ди­
видендами понимается любое распределение 
имущества корпорацией своим акционерам из 
«поступлений и прибыли». При этом в отдельных 
случаях в этих странах предусмотрены условия 
пропорциональности распределения, как это 
будет показано далее.

Аналогичный подход используется в 
МК ОЭСР [1] и МК ООН [2], а вслед за ними 
и во многих российских соглашениях об из­
бежании двойного налогообложения (далее - 
СОИДН). Как результат, признается выплатой 
дивидендов распределение прибыли иностран­
ной организации непропорционально долям в 
капитале (когда, например, иностранный 
участник, владеющий 49% капитала, получает 
в качестве дивидендов 99% распределяемой 
прибыли, а российский участник, владеющий 
51% капитала, - оставшийся 1% распределя­
емой прибыли)2. Если российская организация 
получает доход от иностранной организации, то 
он также может быть распределен непропор­
ционально, потому что для целей гл. 25 НК РФ 
«к доходам от долевого участия в других орга- 
низациях, выплачиваемым в виде дивидендов, 
2 Постановление Арбитражного суда Дальневосточного округа 
от 30.06.2020 № Ф03-1016/2020 по делу № А59-8433/2018.

относится, в частности, доход, выплачиваемый 
иностранной организацией в пользу россий­
ской организации, являющейся акционером 
(участником) этой иностранной организации, 
при распределении прибыли, остающейся 
после налогообложения, вне зависимости от 
порядка налогообложения такой выплаты в ино­
странном государстве»3.

Согласно второму подходу, для целей на­
логообложения заимствуются правила рас­
пределения дивидендов, предусмотренные в 
корпоративном праве, включая возможность 
акционеров (участников) предусмотреть не­
пропорциональное распределение дивидендов 
(incongruent profit distributions), а дополни­
тельно применяется широкая концепция «кон­
структивных дивидендов» для противодействия 
уклонению от налогообложения. Такой подход 
действует, например, в Болгарии (ст. 133(1) 
[18]), Германии [19], Франции (ст. 108-109 [20]).

Третий подход традиционен для корпоратив­
ного права, но редок в сфере налогообложения: 
дивидендами считаются только распределения 
пропорционально доле в капитале (фонде) ор­
ганизации. При этом непропорциональные рас­
пределения акционерам,как правило, рассма­
триваются как иные виды доходов. Например, в 
Индии только формальные пропорциональные 
выплаты подлежат налогообложению как диви­
денды, тогда как другие выплаты акционерам 
регулируются специальными положениями, что 
привело к введению правил условно-дивиденд­
ных выплат (разд. 2(22) [21]).

В российском гражданском законодатель­
стве также предусмотрено право обществ с 
ограниченной ответственностью и непубличных 
хозяйственных обществ закрепить особый поря­
док распределения прибыли непропорциональ­
но долям в их уставном капитале. Тем не менее, 
даже если уставом предусмотрено распределе­
ние чистой прибыли непропорционально долям 
в капитале, в силу прямого ограничения в п. 1 
ст. 43 НК РФ разница должна рассматриваться 
для целей налогообложения не как дивиденды, 
а как прочие выплаты акционерам (участникам) 
и облагаться по основным ставкам налога на 
3Абз. Зп. 1 ст. 250 НК РФ.



прибыль организаций и налога на доходы фи­
зических лиц (НДФЛ). В то же время по приви­
легированным акциям, размер дивидендов по 
которым определен Уставом компании, Минфин 
России допускает признание для целей нало­
гообложения дивидендов в размере, преду­
смотренном уставом4.

Дивиденды в натуральной форме
Третья вариативная черта дивидендов свя­

зана с формой их выплаты: только денежными 
средствами либо также иным имуществом, 
включая акции дочерних компаний. Распре­
деление имущества в качестве дивидендов 
(dividends “in kind”, “in specie” или “in natura”) 
допускается в большинстве зарубежных стран. 
В редких случаях запрет на них проистекает 
из корпоративного законодательства (Индия 
(разд. 123(5) [22], ОАЭ5, Таиланд6), либо уста­
новлен непосредственно в налоговом законо­
дательстве (ЮАР, разд. 1 [12]).

Налоговые последствия выплаты дивиден­
дов в натуральной форме являются такими же, 
как если бы корпорация продала эти активы 
и затем выплатила акционерам дивиденды 
деньгами: у выплачивающей корпорации она 
рассматривается как реализация имущества по 
справедливой рыночной стоимости; у акционе­
ров (юридических и физических лиц) стоимость 
этого имущества облагается как дивиденды и в 
дальнейшем считается, что он приобрел Иму­
щество по этой справедливой рыночной стои­
мости. Такой механизм действует, например, в 
Австралии [3, р. 481], Великобритании7, Герма­
нии8, Канаде (разд. 52(2) [17]), США (§ 311(b)

[7]), Финляндии9, Франции (разд. 158, 243 bis 
[20]), Швеции [3, р. 481], Японии (ст. 22-2, 23 
[5]; ст. 23, 37 [6]).

В России ни налоговое, ни гражданское 
законодательство также не ограничивают 
форму выплаты дивидендов. Однако в НК 
РФ отсутствуют специальные нормы, которые 
определяли бы налоговые последствия выплаты 
дивидендов в натуральной форме. Потому к та­
ким операциям применяются общие положения 
НК РФ. Тем не менее при выплате дивидендов 
в натуральной форме в пользу акционеров- 
организаций возникает проблема удержания 
налога у источника, поскольку не предусмотрен 
порядок информирования налоговых органов о 
невозможности удержания налога с акционеров- 
организаций.

Для организации, распределяющей в ка­
честве дивидендов свое имущество (в т.ч. не­
движимость), также возникают проблемы из-за 
того, что эта операция влечет передачу права 
собственности. По мнению Минфина России, 
это имущество не само по себе представляет 
дивиденды, а передается в счет дивидендов10, 
то есть представляет собой возмездную сдел­
ку, при которой у выплачивающей дивиденды 
организации возникает доход от реализации. 
В большинстве случаев такой подход не влечет 
для выплачивающей дивиденды организации 
налоговых последствий по налогу на прибыль 
организаций. Однако если размер дивидендов 
меньше рыночной стоимости имущества, то 
возникнет убыток, который, согласно нормам 
НК РФ, должен учитываться для целей налого­
обложения. В США в таком случае предусмотрен 
прямой запрет на учет убытка от выбытия иму­
щества, потому что организация может оказы­
вать влияние на его возникновение (§311 (а) [7]).

4 Письма Минфина России от 30.07.2012 № 03-03-10/84 (до­
ведено до сведения нижестоящих налоговых органов и нало­
гоплательщиков письмом ФНС России от 16.08.2012 № ЕД-4- 
3/13610©), от 24.06.2008 № 03-03-06/1/366.
5 Baker McKenzie’s Cash Repatriation Heatmap. United Arab 
Emirates. Key Initial Planning Considerations. URL: https:// 

 
emea/united-arab-emirates/topics/key-initial-planning-considera 
tions1#5ff2de061fe94b77af2d473075f75c7e (дата обращения: 
15.12.2025).

resourcehub.bakermckenzie.com/en/resources/cash-repat-map/

6 См. разд. 201 Civil and Commercial Code. URL: . 
siam- , (дата обращения: 05.12.2025).

https://library
legal.com/laws-of-thailand/

7 См. разд. 171 Taxation of Chargeable Gains Act 1992. URL: https:// 
 (дата обращения: 

08.12.2025). Разд. 171.
www.legislation.gov.uk/ukpga/1992/12/contents

8 См. § 20 Einkommensteuergesetz. URL: 
 (дата обращения:

https://www.gesetze- 
im-internet.de/estg/BJNR010050934.html

08.12.2025); § 8 Korperschaftsteuergesetz. URL: https://www. 
gesetze-im-internet.de/kstg_1977/BJNR025990976.html (дата 
обращения: 08.12.2025).
9 См. §§33a(1), 33b(1,2). Income Tax Act (Tuloverolaki) 1535/1992. 
URL:  (дата обра­
щения: 08.12.2025).

https://www.finlex.fi/fi/lainsaadanto/1992/1535

10 См. письма Минфина России от 03.12.2024 № 03-07- 
11/121626, от 07.06.2024 № 03-07-11/52884, от 07.02.2023 
№ 03-03-06/1/9480, от 07.02.2018 № 03-05-05-01/7294, от 
25.08.2017 № 03-03-06/1/54596.
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В части налога на добавленную стоимость 
(НДС) налоговые последствия также спорны: 
по мнению Минфина России, происходит реа­
лизация имущества (имущественных прав), но 
акционеры, как и при безвозмездном получении 
имущества, не вправе принять к вычету «вхо­
дящий» НДС, потому что он не предъявляется 
к уплате участнику хозяйственного общества11. 
Верховный Суд РФ, напротив, считает, что «вы­
плата дивидендов недвижимым имуществом не 
образует иной объект налогообложения, кроме 
дохода, следовательно, не является реализаци­
ей имущества или товара и не подлежит вклю­
чению в налоговую базу по налогу на прибыль. 
Такие выплаты являются доходом участника 
общества и образуют объект налогообложения 
по налогу на доходы физических лиц»12.

С экономической точки зрения естествен­
ным является единообразное налогообложение 
всех форм инвестиционного дохода от вложе­
ний в акционерный капитал. По этой причине 
представляется верной позиция Минфина 
России, что выплата дивидендов в натуральной 
форме должна иметь те же последствия, что и 
продажа организацией своих активов с после­
дующей выплатой акционерам дивидендов в 
денежной форме. Однако это требует внесения 
поправок в гл. 21 и гл. 25 НК РФ для урегулиро­
вания порядка налогообложения данных опера­
ций, включая возможность вычета «входящего» 
НДС организацией-акционером.

В то же время выплата дивидендов в нату­
ральной форме (например, акциями дочерней 
компании) может быть оправдана при реструк­
туризации компании со значительными долями 
в других компаниях или владеющей активами, 
более ценными в неденежной форме, а также 
если компания хочет распределить непрофиль­
ные активы, чтобы сосредоточиться на своем 
основном бизнесе. По этой причине во многих 
развитых странах предусмотрены специальные 
правила налогообложения дивидендов в на­
туральной форме в случае добросовестной 
реорганизации компаний. Налогово-нейтраль-
11 Письмо Минфина России от 07.06.2024 № 03-07-11/52884.
12 Определения Верховного Суда РФ от 29.07.2021 № 302- 
ЭС21 -11699 по делу № АЗЗ-21086/2020, от 31.07.2015 № 302- 
КГ15-6042 по делу № А58-341/2014.

ный режим для разделений или выделений 
компаний предусмотрен в Великобритании, 
США и странах - членах ЕС (в результате им­
плементации Директивы ЕС 2009/133/ЕС). В 
момент распределения акций налог не возни­
кает ни у акционеров, ни у самой корпорации. 
Для распределяющей компании оно является 
налогово-нейтральным из-за отсутствия кор­
поративного налога на передачу бизнеса или 
распределения акций. Акционеры же, по сути, 
не получают никакой немедленной выгоды (их 
первоначальный капитал распределяется между 
старыми и новыми акциями). Налоговая база у 
них возникнет в будущем, когда они будут рас­
поряжаться полученными акциями.

Впрочем, «освобожденное распределение» 
всегда сопровождается оговорками, направ­
ленными на противодействие уклонению от 
налогообложения, при несоблюдении которых 
распределяемь(е акции подлежат налогоо­
бложению на общих основаниях у акционеров 
и распределяющей компании. Во-первых, не- 
обходимо наличие реальной деловой цели, до­
бросовестных коммерческих причин выделения 
дочерних компаний. Оно не должно использо­
ваться только как «механизм» для распределе­
ния доходов и прибыли (т.е. не быть «замаски­
рованными» дивидендами), не представлять 
собой схему, основной целью которой является 
уклонение от уплаты налогов. Во-вторых, акции 
(доли) выделенных дочерних компаний должны 
распределяться среди акционеров пропорцио­
нально их долям в капитале. В противном случае 
распределение акций (долей) может рассма­
триваться как облагаемая операция или даже 
дарение. В-третьих, в ряде стран существуют 
иные специальные ограничения, вытекающие 
из специфики национального законодательства 
(например, в США дополнительно требуется, 
чтобы как материнская, так и выделенная до­
черняя компания должны заниматься активной 
деятельностью не менее 5 лет (§ 355(e) [7]).

Освобождение от налогообложения рас­
пределения среди акционеров акций дочерней 
компании экономически обосновано и отража­
ет принцип нейтральности налогообложения: 
сходные по своему экономическому содер-



жанию виды деятельности должны облагаться 
налогами аналогичным образом, несмотря на 
форму их осуществления. Оно также придает 
законодательству необходимую гибкость, по­
тому что компании не должны наказываться за 
реструктуризацию бизнеса путем выделения 
непрофильных активов в новую организацию 
и распределения акционерам прав собствен­
ности на нее.

Дивиденды в виде собственных акций 
(долей)

Четвертой вариативной чертой дивидендов 
является возникновение их при капитализации 
прибыли с передачей акционерам (участникам) 
бонусных акций (долей), образовавщихся в 
результате капитализации резервов или не­
распределенной прибыли (bonus shares), либо 
выплаты дивидендов собственными акциями 
(stock dividends). Этот процесс можно рассма­
тривать с двух позиций.

Во-первых, пропорциональное распреде­
ление среди акционеров собственных акций 
может рассматриваться как исключительно 
корпоративное событие, не оказывающее на них 
никакого влияния, потому что их персональный 
вклад в капитал организации не меняется при 
получении дополнительных акций. Такой под­
ход наиболее распространен среди развитых 
стран (Австрия, Бельгия, Великобритания, 
Германия, Дания, Индия, Испания, Норвегия, 
США, Финляндия, Франция) и развивающих­
ся стран (Гондурас, Джерси, Доминиканская 
Республика, Египет, Коста-Рика, Кот-д'Ивуар, 
Кипр, Маврикий, Малайзия, Парагвай, Тринидад 
и Тобаго, Филиппины, ЮАР, Ямайка)13. В таком 
случае передача акций не считается выплатой 
дивидендов, а объект налогообложения возни­
кает при их последующем выбытии. При этом 
цена приобретения ценных бумаг определяется 
либо по номинальной стоимости, либо путем 
распределения затрат на приобретение изна­
чального пакета ценных бумаг на их увеличенное 
количество.

Во-вторых, капитализация чистой прибыли с 
передачей акционерам дополнительных акций 
может рассматриваться как гипотетическое 
распределение акционерам дивидендов в де­
нежной форме с последующим увеличением их 
вклада в капитал организации. В таком случае 
полученные акции облагаются по правилам 
налогообложения дивидендов. Такого подхо­
да придерживаются страны с импутационной 
системой налогообложения дивидендов (Ав­
стралия, Венесуэла, Гернси, Канада, Мальта, 
Новая Зеландия, Таиланд), развитые страны 
(Ирландия, Нидерланды), а также некоторые 
развивающиеся страны (Гана, Греция, Мадага­
скар, Нигерия, Папуа Новая Гвинея, Сенегал, 
Эсватини)14.

Россия в основном следует первому под­
ходу: передача акционерам (участникам) 
собственных акций не признается выплатой 
дивидендов15, а налоговые последствия их пере­
дачи зависят от того, кому они передаются и 
за счет каких источников увеличивается устав­
ный капитал. Однако спорным является смысл 
целенаправленного освобождения от НДФЛ 
только стоимости акций (долей), получаемых 
физическими лицами при изменении уставного 
капитала в результате переоценки основных 
фондов (средств)16. С одной стороны, вводя 
специальные налоговые последствия увели­
чения уставного капитала за счет переоценки 
основных фондов (средств), законодатель, 
видимо, хотел стимулировать именно ее, по­
тому что в этом случае выпадающие налоговые 
доходы частично компенсируются ростом на­
логовых поступлений по налогу на имущество 
организаций, для расчета которого использует­
ся остаточная стоимость имущества по данным 
бухгалтерского учета.

С другой стороны, при увеличении уставного 
капитала за счет нераспределенной прибыли 
прошлых лет возрастает лишь номинальная 
стоимость акций (долей) путем отражения 
операций на бухгалтерских счетах. Само по- 
нятие «номинальная стоимость доли» является
14 Worldwide Tax Summaries Online // PwC. URL: https:// 

 (дата обращения: 18.12.2025).taxsummaries.pwc.com/
15 Подпункт 2 п. 2 ст. 43 НК РФ.
16 Пункт 19 ст. 217 НК РФ.

13 Worldwide Tax Summaries Online // PwC. URL: https:// 
taxsummaries.pwc.com/ (дата обращения: 18.12.2025).
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условной категорией, а не фактической оценкой 
стоимости доли участника общества. У акционе­
ров (участников) не образуется экономическая 
выгода, потому что прибыль не поступает им, а 
остается в распоряжении организации. Реаль­
ный доход у них возникнет только при продаже 
(выбытии) увеличенной в номинальном выра­
жении доли, либо когда ими будет реализовано 
какое-либо из иных имущественных прав: право 
на получение чистой прибыли пропорционально 
их доле в уставном капитале; действительной 
стоимости доли в случае выхода или исключе­
ния из общества; части имущества общества в 
случае его ликвидации.

Если все акционеры (участники) получают 
дополнительные акции пропорционально коли­
честву принадлежащих им акций или меняется 
номинальная стоимость акций (долей) в резуль­
тате увеличения уставного капитала, то, по сути, 
они не получают никакого дохода в натураль­
ной форме, и до реализации ими этих акций 
(долей) у них нет объекта обложения НДФЛ. 
Это должно отличать налоговые последствия 
пропорционального получения дополнительных 
акций (долей) всеми акционерами (участни­
ками) от случаев, когда отдельные акционеры 
(участники) получают дополнительные акции 
(доли), в результате чего изменяются пропорци­
ональные доли всех участников. Например, если 
организация не увеличивает уставный капитал, 
но при выплате дивидендов предоставляет ак­
ционеру право выбора между дивидендами в 
денежной форме и в виде собственных акций, 
то такая передача собственных акций вполне 
оправданно не считается дивидендом и подле­
жит налогообложению как доход в натуральной 
форме со стоимости переданных ценных бумаг, 
исчисленной исходя из их цен, определяемых 
в порядке, аналогичном предусмотренному 
ст. 105.3 НК РФ.

По всем этим причинам представляется 
неверным устанавливать для физических лиц 
отдельный, более жесткий механизм нало­
гообложения и облагать налогом как доход в 
натуральной форме стоимость собственных 
акций (долей), переданных физическим лицам 
акционерам (участникам). При столь необосно­

ванной детализации источников дополнительно 
распределяемых акций отчасти теряются эле­
менты противодействия обратным действиям - 
уменьшению капитала организации.

Дивиденды при уменьшении капитала 
организации

Пятой вариативной чертой дивидендов 
является возможность их возникновения при 
уменьшении уставного капитала организации. 
Можно выделить три принципиальных подхода 
к налогообложению таких выплат акционерам.

Во-первых, выплаты акционерам при 
уменьшении капитала могут не рассматри­
ваться как дивиденды и не подлежать нало­
гообложению. Такого подхода придерживается 
Великобритания (разд. 1022-1027А [14]), 
Германия17, Франция (разд. 112-1 [20]) и ЮАР 
(разд.1 [12]). При этом такое освобождение, 
как правило, имеет ряд ограничений. В Гер­
мании18 и Франции (разд. 112-1 [20]) безна­
логовое распределение сумм при уменьшении 
оплаченного акционерного капитала организа­
ции возможно только в размере превышения 
выплат акционерам над созданными из прибы­
ли резервами. Кроме того, предусматривают­
ся исключения, связанные с противодействием 
уклонению от налогообложения (уменьшение 
капитала после распределения акционерам 
бонусных акций, распределение капитала ак­
ционерам, владеющим существенной долей 
в капитале).

Во-вторых, разница между полученными 
акционером суммами и его взносом в ка­
питал может облагаться как дивиденды не­
зависимо от того, как она рассматривается в 
корпоративном праве. Так, в США по нормам 
корпоративного права уменьшение капитала - 
это возврат вложенного капитала, а для целей 
налогообложения выплачиваемая акционерам 
разница облагается как дивиденды при нали- 
чии у корпорации прибыли (§ 312, 316(a) [7]). В
17 См. § 20(1), предл. 2 Einkommensteuergesetz. URL: https ://www. 
gesetze-im-internet.de/estg/BJNR010050934.html. §20(1). (дата 
обращения: 08.12.2025).
18 См. § 27(1) предл. 3 Korperschaftsteuergesetz. URL: https:// 

 
(дата обращения: 08.12.2025).
www.gesetze-im-internet.de/kstg_1977/BJNR025990976.html
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19 Подпункт 4 п. 1 ст. 251 НК РФ.
20 См. письма Минфина России от 08.09.2021 № 03-08- 
05/72939, от 28.02.2020 № 03-08-05/14771.
21 Письмо Минфина России от 27.05.2025 № 03-03-06/1/51864.

22 Пункт 6 ст. 252 НК РФ.
23 Определение Судебной коллегии по экономическим спорам 
Верховного Суда РФ от 27.09.2021 № 308-ЭС21-7618 по делу 
№ А53-15494/2019 (приведено в п. 8 Обзора правовых позиций, 
отраженных в судебных актах Конституционного Суда РФ и 
Верховного Суда РФ, принятых в третьем квартале 2021 года по 
вопросам налогообложения. Обзор направлен Письмом ФНС 
России от 16.12.2021 № БВ-4-7/17685@).

Швеции и Эстонии, наоборот, при уменьшении 
номинала акций распределяемая между акцио­
нерами разница рассматривается как выплата 
дивидендов независимо от наличия у компании 
прибыли [3, р. 483; 4, р. 513].

В-третьих, выплаты акционерам при умень­
шении капитала могут не рассматриваться 
как дивиденды, но облагаться в составе иных 
доходов. Так, в России налоговые последствия 
выплат российским акционерам в связи с 
уменьшением уставного (складочного) капитала 
(фонда) зависят от причины его уменьшения. У 
российских организаций-акционеров (участни­
ков) имущество и имущественные прара в пре­
делах вклада (взноса) в капитал относятся к до­
ходам, неучитываемым при налогообложении19, 
а суммы сверх вклада (взноса) в капитал - к 
внереализационным доходам. Потому они об­
лагаются по основной ставке налога на прибыль 
организаций. Для нерезидентов данные вы­
платы имеют противоположную квалификацию: 
разница между суммой выплаты иностранному 
акционеру (участнику) и размером его вклада 
(взноса) в капитал квалифицируется как диви­
денды и облагается по предусмотренной СО- 
ИДН ставке налога на дивиденды [1, С(10)-13]20. 
При этом доход в пределах первоначального 
взноса квалифицируется как «Другие доходы» 
и не подлежит налогообложению у источника 
выплаты.

Вместе с тем в НК РФ не детализирова­
но, что понимается под вкладом (взносом) 
участника. По мнению Минфина России, «до­
ход акционера определяется как рыночная 
стоимость полученного при такой операции 
имущества, уменьшенная на налоговую стои­
мость соответствующей части его взноса»21, а 
под налоговой стоимостью понимается «сумма 
расходов, связанных с его приобретением», 
а если имущество было приобретено без не­
сения расходов - то в размере «дохода, под­
лежащего налогообложению, признанного при 
получении данного имущества (имущественно­

го права)»22. Сходной позиции придерживается 
и Верховный Суд РФ: «Суммы, выплаченные 
участнику при уменьшении уставного капитала 
путем уменьшения номинальной стоимости 
доли, по смыслу ст. 41 НК РФ не являются его 
доходом, если они не превышают величину 
вложения и приводят имущественное состоя­
ние налогоплательщика в состояние, которое 
было до оплаты доли в уставном капитале 
общества»23.

Дивиденды при выходе акционера 
(участника) из организации

Шестой вариативной чертой дивидендов 
является то, что к ним приравнивается полу­
чаемый акционером (участником) доход при 
выходе (выбытии) из организации. Выкуп акций 
(долей) осуществляется путем их покупки у ак­
ционеров (участников), но в отличие от продажи 
третьей стороне при выкупе имущество покида­
ет организацию и переходит в руки акционера 
(участника), что в каком-то смысле аналогично 
распределению дивидендов или возврату (по­
гашению) части уставного капитала. По этой 
причине получаемый акционером (участником) 
доход при выходе (выбытии) из организации по 
экономическому смыслу является симбиозом 
дивидендов и прироста капитала.

Анализ мировой практики позволяет вы­
делить 4 принципиальных подхода к налоговой 
квалификации выкупных сумм (redemptions), 
выплачиваемых акционерам (участникам) при 
их выходе из организации:

1. Доходы от пропорционального выкупа
акций (долей) могут рассматриваться как 
дивиденды. Так, в США выкуп акций у акционе- 
ров-физических лиц рассматривается как вы­
плата дивидендов из «поступлений и прибыли» 
(earnings and profits) корпорации, а выкуп акций 
у корпораций - как выплата внутригрупповых 
дивидендов. При этом есть закрытый перечень

________________________________________
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26 См. разд. 205-30(1) table item 9. Income Tax Assessment Act 
1997. URL:  
text (дата обращения: 08.12.2025).
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27 Подпункт 1 п. 1 ст. 208, абз. 2-3 п. 1 ст. 250 НК РФ.
28 Абзац 2 подп. 1 ст. 250 НК РФ.
29 Подпункт 5 п. 1 ст. 208; подп. 3 п. 2.1; п. 2.3 ст. 210; подп. 10,
12 ст. 214.1 НК РФ.

случаев, когда прибыль (убыток) акционера от 
выкупа акций определяется как разница между 
полученной им выкупной суммой и расходами 
на приобретение этих акций (§ 302(Ь)(1)-(4) [7]).

2. Доходы от выкупа акций (долей) могут
рассматриваться только как прирост капи­
тала купли-продажи ценных бумаг (Германия 
[3, р. 489], Нидерланды24, Польша25, Франция 
(разд. 112-6 [20]), Швеция [3, р. 490]). В то же 
время в Германии ведется серьезная дискуссия 
о возможности рассматривать выкуп акций у 
акционеров как «частичную ликвидацию» компа­
нии и облагать их налогами как распределение 
дивидендов, в частности, потому, что в бухгал­
терском учете выкуп акций квалифицируется 
как сокращение капитала, что не позволяет 
их рассматривать как обычное приобретение 
акций [3, р. 489].

3. Разделение налоговых последствий в за­
висимости от того, насколько выплаты затраги­
вают капитал организации (Канада (разд. 53(2) 
(a)(iv), разд. 84(2), 84(6) [17]), Япония (ст. 24 [5]; 
ст. 25 [6]): разница между распределяемой сум­
мой и пропорциональным размером капитала 
может рассматриваться как дивиденды, остав­
шаяся часть выплаты - облагаться налогами на 
прирост капитала или признаваться убытком от 
выбытия акций (долей).

4. Разграничение налоговых последствий
для обращающихся и необращающихся акций 
(долей). В Австралии (разд.16К [16]) и Велико­
британии (разд. 1033-1048 [14]) обратный вы­
куп акций на фондовой бирже рассматривается 
как купля-продажа ценных бумаг и облагается 
налогами на прирост капитала. В остальных 
случаях разница между ценой выкупа и суммой, 
на которую изменяется акционерный капитал, 
признается дивидендами (26,разд. 1000(1) [14]). 
В Финляндии, наоборот, если акции компании 
котируются на бирже, то возврат акционерам

неограниченного акционерного капитала обла­
гается налогом как дивиденды. Если же акции 
компании не котируются на бирже, то возврат 
неограниченного капитала представляет собой 
возврат капитала при условии, что инвестиро­
ванный капитал возвращается акционеру (участ­
нику) в течение 10 лет с момента осуществления 
инвестиций [4, р. 527].

В России выплаты акционерам (участникам) 
при их выходе (выбытии) из организации фор­
мально приравнены к дивидендам27. Однако 
фактически специальный механизм налого­
обложения действует только для нерезидентов 
и российских организаций - участников ООО. 
Несмотря на то что в подп. 1 п. 1 ст. 208, абз. 2-3 
п. 1 ст. 250 НК РФ говорится как об акционерах 
акционерных обществ (АО), так и об участни­
ках обществ с ограниченной ответственностью 
(ООО), на практике участник ООО может в любой 
момент выйти из него, тогда как из АО выход 
не предусмотрен. Поэтому операции по выкупу 
(приобретению) акций АО приравнены к опера­
циям по реализации ценных бумаг.

К тому же в отличие от организаций-участ­
ников, для которых механизм определения на­
логовой базы достаточно детализирован28, для 
физических лиц-участников он имеет ряд недо­
статков. Теоретически у них дивидендами также 
должно признаваться превышение полученных 
при выходе (выбытии) денежных средств, иму­
щества (имущественных прав) над внесенным 
в организацию вкладом. Однако в подп. 1 п. 1 
ст. 208 НК РФ для расчета налоговой базы при 
выходе (выбытии) из организации предусмо­
трен состав доходов, но не указан состав вы­
читаемых расходов.

По этой причине на практике данная норма 
не действует, а выкуп акций и долей облагает­
ся НДФЛ не как распределение дивидендов, 
а как выбытие ценных бумаг29: полученные 
акционером (участником) суммы при выкупе 
акций (долей, паев) уменьшаются на величину 
имущественного налогового вычета в размере 
фактически произведенных и документально
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подтвержденных расходов, связанных с их при­
обретением30, а при отсутствии документально 
подтвержденных расходов - на фиксированную 
сумму в 250 000 руб. в целом за налоговый пе­
риод31. Эта проблема возникает из-за того, что 
в отличие от организаций для физических лиц 
в составе доходов, не учитываемых для целей 
налогообложения, не предусмотрены доходы в 
виде имущества и имущественных прав, кото­
рые получены участником в пределах его вклада 
(взноса)32.

Ликвидационные выплаты акционерам 
(участникам)

Седьмую вариативную черту понятия «ди­
виденды» составляет налоговая квалификация 
ликвидационных выплат акционерам (участ­
никам). Отличие ликвидационных выплат от 
классических дивидендов состоит не только 
в специфике момента распределения иму­
щества, но и в том, что по гражданскому за­
конодательству разные субъекты принимают 
решение о распределении прибыли органи­
зации (собрание акционеров) и распределе­
нии имущества организации при ее ликвида­
ции (ликвидационная комиссия). Оставшееся 
после завершения расчетов с кредиторами 
имущество ликвидируемого общества распре­
деляется между акционерами ликвидационной 
комиссией.

Анализ мировой практики позволяет выде­
лить 3 подхода к налоговой квалификации лик­
видационных выплат акционерам (участникам):

1. Ликвидационные выплаты акционерам
(участникам) могут рассматриваться исключи­
тельно как распределение капитала, а потому 
налоги с прироста капитала могут возникать как 
у ликвидируемой корпорации, так и у ее акцио­
неров. Подобный подход используется в Вели­
кобритании (разд. 1030 [14]), Германии33, Шве­
ции [3, р. 493] и США (§ 331,334(a), 336 [7]). У
30 Подпункт 1 п. 1 ст. 220 НК РФ.
31 Подпункт 2 п. 2 ст. 220 НК РФ, Письма Минфина России 
от 07.04.2022 № 03-04-05/29529, от 22.12.2021 № 03-04- 
05/104880.
32 Подпункт 4 п. 1 ст. 251 НК РФ.
33 См. § 11 Korperschaftsteuergesetz. URL: 

 (дата обращения: 
08.12.2025).

https://www.gesetze- 
im-internet.de/kstg_1977/BJNR025990976.html

ликвидируемой организации налогообложению 
может подлежать разница между балансовой 
стоимостью активов на начало отчетного пери­
ода, в котором она начала процесс ликвидации, 
и стоимостью активов, распределяемых между 
акционерами при ликвидации. У акционеров 
может возникать 2 вида доходов: (1) дивиденды 
как разница между доходом при распределе­
нии имущества ликвидируемой организации 
и его вкладом в капитал; (2) прибыль (убыток) 
от прироста капитала как положительная (от­
рицательная) разница между стоимостью доли 
акционера в капитале ликвидируемой компании 
и учитываемыми для целей налогообложения 
расходами на её приобретение.

2. Ликвидационные выплаты могут рас­
сматриваться как дивиденды только при 
наличии у организации нераспределенной 
прибыли и резервов прибыли. Распределе­
ние имущества ликвидируемой организации 
производится после удовлетворения тре­
бований всех кредиторов (т.е. оплаты всех 
обязательств), а потому выплаты акционерам 
(участникам) фактически являются послед­
ним распределением накопленной за время 
существования организации нераспределен­
ной прибыли и концептуально соответствуют 
логике определения «дивиденды». Такой под­
ход действует в Индии (разд. 2(22)(с)[21]) и 
Китае [3, р. 493]. Если же акционер получает 
от ликвидируемой организации какие-либо 
суммы или активы сверх накопленной при­
были, то излишек облагается как прирост 
капитала. При этом у самой ликвидируемой 
организации, напротив, не возникает об­
лагаемых доходов от прироста капитала. В 
Австралии действует сходный подход, но 
распределение имущества ликвидируемой 
компании приравнивается к дивидендам в 
пределах налогооблагаемого дохода после 
уплаты налогов (а не чистой прибыли, ко­
торая обычно больше), что даёт акционеру 
право на вычет импутационного кредита 
(разд. 47 [16]).

3. Ликвидационные выплаты акционерам
(участникам) содержат элементы как на­
копленной нераспределённой прибыли, так
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и доходов от прироста капитала, а потому 
могут приравниваться к распределению ди­
видендов с освобождением от налогообло­
жения возврата оплаченного капитала. Такой 
подход используется в Канаде (разд. 84(3) 
[17]), Нидерландах (ст. 3(1 )(а) [23]), Франции 
(разд. 112-3 [2]) и Японии (ст. 93 [5]), однако 
в каждом случае есть своя специфика. Так, 
во Франции к дивидендам приравнивается 
превышение ликвидационных выплат над 
размером фактического вклада акционера в 
капитал или над его расходами на приобре­
тение этих акций. В Канаде и Японии налого­
вые последствия распределения имущества 
ликвидируемой корпорации те же, что и при 
выкупе акций: превышение ликвидационных 
выплат над пропорциональной долей акцио­
нера в оплаченном капитале приравнивается 
к дивидендам; положительная разница между 
долей акционера в оплаченном капитале лик­
видируемой корпорации и налоговой стоимо­
стью приобретения этих акций облагается как 
прирост капитала.

В Нидерландах механизм налогообложе­
ния разделен в зависимости от типа актива. 
Выплаты, которые получают физические 
лица - акционеры ликвидируемой компании, 
владевшие ее акциями не как бизнес-активом, 
освобождены от налогообложения в пределах 
среднего оплаченного капитала, а любые сум­
мы сверх него рассматриваются как дивиденды 
(ст. 3(1 )(а) [23]). Если акционером является 
корпорация или физическое лицо, владеющее 
акциями как бизнес-активом, то разница между 
полученной при ликвидации выплатой и их за­
тратами на приобретение этих акций подлежит 
налогообложению как прибыль от реализации 
ценных бумаг.

В России используется третий подход. 
Ликвидационные выплаты в пределах взноса 
акционера (участника) в уставный (складочный) 
капитал организации не признаются дивиден­
дами34.

В то же время в России отсутствуют спе­
циальные правила по борьбе с уклонением от 
налогообложения так называемыми «компания- 
34 Подпункт 1 п. 2 ст. 43 НК РФ.

ми-фениксами», то есть компаниями, чьи активы 
при ликвидации распределяются акционерам, а 
затем вносятся в уставный капитал новых ком­
паний, которые продолжают заниматься той же 
деятельностью.

Выводы
Проведенный анализ позволил сделать 

следующий вывод: исходя из экономиче­
ской сущности дивидендов, их базовой 
характерной чертой является то, что они 
представляют собой пассивный доход от 
акций, долей в капитале или других прав, 
не являющихся долговыми требованиями и 
позволяющих участвовать в прибыли орга­
низации. Российский подход к их опреде­
лению в ст. 43 НК РФ отклоняется от этой 
базовой характеристики и жестко выделя­
ет дивиденды из многообразия финансо­
вых взаимоотношений между организацией 
и ее акционерами (участниками). Так, не 
признается распределением дивидендов 
передача организацией своему акционеру- 
организации денежных средств на пополнение 
фондов, используемых для долгосрочных фи­
нансовых вложений, расчетов с учредителя­
ми, инвестирования в капитальные вложения.

В экономически развитых зарубежных 
странах, напротив, преобладает широкая 
концепция понятия «дивиденды» для целей 
налогообложения, нацеленная на признание 
ими большинства выплат в пользу акционеров 
(участников). Широкий подход к определению 
понятия «дивиденды» более предпочтителен, 
потому что дает налоговым органам больше 
возможностей для борьбы с уклонением от 
налогообложения путем замещения распре­
деления дивидендов предоставлением акци­
онерам (участникам) иных выгод в денежной 
или натуральной форме.

Выделенные характерные черты дивидендов 
составляют основу архитектуры методического 
инструментария налогообложения дивидендов, 
позволяют их отличить от иных форм доходов 
по финансовым инструментам и открывают воз­
можности для дальнейшего совершенствования 
налогового законодательства.




